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Das Bundesministerium 

für Wirtschaft und Technologie
Vermarktungshilfeprogramm 2009 Gesundheitswirtschaft

Großbritannien 

Teilnehmer-Fragebogen

1
Firmenprofil

Firmenname


Adresse         




Telefon        

Fax        


E-mail            

Website 
Produkte 
Kontaktperson u. Verantwortlichkeit 
Zahl der Mitarbeiter



Jahresumsatz


Was ist Ihr Kundenbereich?
Was sind die Alleinstellungsmerkmale Ihrer Produkte? (Unique Selling Points)

(Bitte legen Sie relevante Unterlagen bei, z.B. Firmenprofil, Produktinformationen usw.)
2
Aktuelle Geschäftslage

Absatzanalyse

2.1
Wie gliedert sich Ihr Umsatz auf?


Inland

%


Ausland

%

2.2
An welche Absatzmärkte verkaufen Sie?


Markt (Land) 
Marktsektor

% total

Tendenz

2.3 Wie werden Ihre Produkte im Ausland vertrieben? 

(
Direkt
 


 (   Über Vertriebspartner 
· Ansonsten (bitte Details angeben)
2.4 Hat Ihre Firma Sie schon Kontakt/e zum britischen Markt (gehabt)?        Wenn ja, welcher Art ?

2.5 Wie bewerten Sie Marktendenzen und Marktaussichten für Ihre Produkte in GB?

3
Welche Informationen benötigen Sie?

Gibt es besondere Informationen, die Sie benötigen, um den britischen Markt zu erschließen?  z.B.
· Markttendenzen

· Hauptkunden & Konkurrenz

· Wege zum Markt 

· Vermarktungsgelegenheiten – Fachmessen, Handelsverbände, Fachzeitschriften 

· Produktgenehmigungen

4
Welche Kontakte benötigen Sie im Zielmarkt?

4.1 Was sind, Ihrer Meinung nach, für Ihre Firma die besten Wege zum Markt?  

· Vertreter (auf Provisionsbasis) ?

· Vertriebspartner (Distributoren / Wiederverkäufer) ?

(
Direkt an Endkunden ?

(
Sonstige (bitte Details angeben)?
4.2 Bitte das Profil des erwünschten Kontaktes so genau wie möglich beschreiben :

· Größe






· Sitz
· Industriebereich / Sektor

· Geschäftsaktivitäten 
· Spezifische Produkte / Dienstleistungen, die vertrieben werden
· Sonstige Wünsche
4.3 Nennen Sie, wenn möglich, bestimmte britische Firmen, die wir in Ihrem Interesse ansprechen sollten (,erwünschte Gesprächpartner’)?
4.4 Gibt es Firmen - außer offensichtlichen Konkurrenten- die wir nicht ansprechen sollten?  

5
Sonstiges

5.1 Verfügen Sie / Ihre Kollegen über Englischkenntnisse?  Falls nicht, wie haben Sie vor, die angebahnten Kontakte zu fördern?

5.2 Haben Sie schon Produktinformationen (Prospekte / Homepage) auf Englisch?  Wenn nicht, haben Sie vor, diese zu erstellen?   

5.3 Wann möchten Sie Ihren Besuch in GB unternehmen?







Bitte zurücksenden an:                                 
Sylvia Schmidt/Come Across
Projektberatung und -leitung  Deutschland 

                                                                     Fax:  030 2977 307-22

            sylvia.schmidt@comeacross.net

2

